Gesagt. Getan. Geholfen.



Ausbildungsabschnitt {

Ausbildung , Gepriifte/r Fachmann/-frau
fur Versicherungsvermittlung IHK"

Das hast Du

®
[
Digitale Vollzeitausbildung Schriftliche IHK-Abschlusspriifung errGICht.
Unsere Bildungsspezialisten untertutzen Dich Wir bieten Dir drei Testsimulationen ¥ Du hast grundlegendes Fach- und
die ganze Zeit - bei Bedarf auch individuell! fur eine gezielte Prufungsvorbereitung. Produktwissen in allen relevanten
Versicherungssparten erlangt.
5 Themengebiete: Praktische IHK-Abschlusspriifung

¥ Du kannst einfache Beratungsgesprache
Eo | Hausrat & Gebaude Eine Woche Prufungstraining (Gesprachs- strukturiert fuhren.

simulationen) in unserer Zentrale in Koln

i oder unseren Regionaldirektionen.
A0, T ST J ¥ Du hast Deinen IHK-Abschluss erlangt.

% Unfall, Kranken & Pflege

ﬁﬁm Lebens- & Rentenversicherung

(§) Rechtsgrundlagen
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Praktische Einarbeitung /
Erste Verkaufserfahrungen

Das hast Du

o
erreicht:
Einsatz im Agenturbetrieb Verkaufsbegleitung durch deinen Spezialisten
_ _ _ - _ Verkaufertraining Du bist fit in unseren DEVK-Produkten.
..hier wirst Du eigenstandig oder in
Begleitung deine Kunden beraten und Eigenstandig terminieren und im Agenturalltag :
. - . Du kannst erfolgreich unsere
unsere Versicherungsprodukte verkaufen. tatkraftig unterstitzen

Beratungssoftware bedienen und
Im Kundengesprach einsetzen.

Eine Woche Praxisseminar (Fit-for-Job) Du kannst unseren Kunden beraten und

Wir machen Dich fit fur Deine ersten \Wochen Ihm passende Angebote unterbreiten.
Im Vertrieb.

Du hast erfolgreich dein ersteTerminie-
DEVK Produktwelt & Kooperationspartner rungskampagne durchgefuhrt und
kennen erste Verkaufserfolge.

Beratungs- und Angebotssoftware sicher
anwenden konnen

Deine Kunden fiir Dich und die DEVK gewinnen:
Terminierungstraining
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Dein Weg zur Verkauferpersonlichkeit

Deine Leidenschaft fiirs Verkaufen ist genauso groR wie unsere?

Dann sei gespannt auf eine dreimonatige qualifizierte Verkauferentwicklung, bestehend aus drei einwochigen
Prasenzseminaren, gepaart mit praktischer Begleitung (Training on the job) durch deinen Spezialisten Verkaufertraining.

Seminarinhalte:
... die eigene Personlichkeit verstehen

Verkaufsprozess _ _

... Menschenkenntnis erweitern
Spielerisches Lernen ... erfolgreiche Kundenbeziehungen herstellen
Motivanalyse ... Bedarfe wecken

: ... Gesprache steuern
Verkaufstechniken ; -
... den Kunden inspirieren

... und vieles mehr!



